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Como Descobrir
Novos Mercagos
e Fidelizar (lientes

com Joao Torres Pereira e Paulo Ferreira.
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. Hotel Tiara Park Atlantic
Hotel Tivoli Oriente 9.30h as 12.45h
9.30h as 12.45h
. e Plano do Seminario:
Plano do Semmano : 9.30h - Boas Vindas
9.30h - Boas Vindas 9.45h - Paulo Ferreira
9.45h - Paulo Ferretra 10.45h - Coffee Break
10.45h - Coffee Brgak 11.00h - Jodo Pereira Torres
11.00h- Jgao Pereira Torres 12.30h - Fim
12.30h-Fim
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Jo3o Torres Pereira
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Jodo Torres Pereira é Partner Consultor da Basilaris, desde 2005.

A sua principal funcao é desenvolver actividades de Formacao e

Consultoria em Lideranca, Vendas e Marketing.

E também Consultor da Zenite e do Instituto

de Formacao Bancaria, Ministrando desde 2006, a pds Graduacao

em Marketing Financeiro.

Joao completou o Curso Geral de Gestao, da Universidade Nova de

Lisboa, tal como o Curso PADE - Pro%rama de Alto Desenvolvim-

ento Empresarial, sendo finalista do Curso Superior de Organiza-

c30 e Gestao de Empresas do Instituto de Novas Profissoes.

Complementou a sua formagao com variadissimos cursos em

Especialidades como, Gestao, Lideranca, Marketing, Vendas, entre

outras.

A sua carreira profissional comecou, em 1971, na Empresa Insu-

lana de Navegacao, passando depois por empresas como a Rank

Xerox Portugal, Nixdorf, Atlas-Copco, Topis International (Sécio

Fundador), McKinsey, Sovena, Banco Nacional Ultramarino, vindo a

desempenhar diferentes fungoes no ambito da Alta Direccéo do

Millenium BCP, entre 1990 e 2006.

Ao longo do seu percurso profissional, exerceu ainda actividades

de Consultoria e Formacdo em mdltiplas Organizacdes, dos mais

variados sectores de actividade.

E autor de varios artigos publicados em érgaos de Comunicacao

\S/ocidal, em ambitos das suas especialidades — Gestao, Marketing e
endas.

Professor Convidado do Instituto de Altos Estudos Militares,

Instituto Superior de Gestao, IADE e Universidade Catdlica.

E Vice-Presidente da Associacao dos Dirigentes de Vendas e

Marketing de Portugal.

www.basilaris.com
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Paulo Ferreira
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Paulo Ferreira é Licenciado em Gestao de Empresas e Pos-
Graduado pela EGP -University of Porto Business School em
Gestdo de Vendas. Encontra-se actualmente a frequentar o
Mestrado em Gestao Comercial na FEP - Faculdade de Economia
do Porto.

Desempenhou fun¢ées como Controller de Gestao e Key Account.

Exerce a actividade de docente no IPAM nas disciplinas de
Planeamento e Controlo de Vendas, Gestao e Animacao de Equi-
as Comerciais, Negociacao e Técnicas de Venda no ambito do

xecutive Master / Pds-Graduacao em Direccao Comercial e
Vendas.

Formador certificado pelo |IEFP, desenvolve actividade formativa
e de consultoria junto de equipas comerciais.

Actualmente é Sales Project Manager na empresa Ahptus -
Formacao e Consultoria.
pauloferreira@ahptus.com

www.ahptus.com
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